
あなたの適性を診断

表2：プロフィール

経験年数 生保 10 年

損保 3 年

業務⽐率 損保更改 10 ％

損保販売 20 ％ 損保代理店での⽣保販売を継続的に可能とする。

生保販売 60 ％

管理 0 ％

その他 10 ％

生保 新規契約数（対昨年⾒込み）

損保 新規契約数（対昨年⾒込み）

あなた⾃⾝の販売基礎能⼒とモデルの能⼒を⽐較

表3：販売基礎能⼒⽐較表

図3：販売基礎能⼒⽐較レーダーチャート

対⾯影響⼒

よい第一印象を与え、相手にまた会いたいという好印象を残すことができる

⼝頭表現⼒

3.62

2.92 3.47

4.17 4.57

3.63

2.88 3.66

3.30 3.69

3.25 3.35

3.85 4.39

3.08 3.73

点数

あなた モデル

3.39 3.43

2.92 3.63

3.39

説得⼒

⾃分の売り込みたいアイデア、思考などを体系化し、確信ある態度で⽰す能⼒

3.37

2.81 3.38

5 ⾃主独⽴性

他⼈に気に⼊られようとするのではなく、⾃⼰の信念に基づいて⾏動することができる

因子

1 学習能⼒

情報を理解、消化（⾃分のものに）して適応する能⼒（収集、応⽤、トレーナブル）

適性診断 クロスセルパート：生保販売

↑

↑

ストレス耐性

人から受ける圧迫、時間的制約、反対、抵抗のある状況下においても課題（仕事）をやりとげる心の安定

7 柔軟性

目標達成のために⾃分の態度やアプローチの仕⽅を修正適応させていく能⼒

1対1およびグループ（対複数）において、効果的に⼝頭で表現できる能⼒

平均

11 要点把握⼒ 会話の中から、その要点を正しく早く把握する能⼒

感受性

相⼿（個⼈、集団）の求めていることを敏感に感じとり、、それに反応していく能⼒

2 バイタリティ

物事に積極的に取り組み、より⾼いレベルの活動をやりぬく能⼒、⾏動⼒、目標達成意識

3 セルフモチベーション

仕事の中に⾃⼰充実感を求め、仕事への達成意欲を⾃ら⾼める⾏動ができる
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※モデルについて

実績値や能⼒、経営者の選定をもとに、各パートのモデルを選抜

します。
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